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Объем инвестиций: ₽ 50 млн

Библиотека технологий

ООО «Библиотека технологий»
Наукоград Кольцово
Аблоухов Евгений Анатольевич
+7 913 985 01 47
bibtech.ru
info@bibtech.ru

Платформа для автоматизации библиотечной деятельности: объединяет электронный каталог, 
поиск и заказ книг, личный кабинет читателя и ИИ-сервисы для обработки фондов. ИИ 
распознаёт печатный и рукописный текст, описывает изображения, расшифровывает аудио, 
извлекает сведения и приводит их к библиотечным стандартам. Каталогизация и обработка 
одного издания занимает около 1 минуты вместо 30 в ручном режиме. 
Открытый API позволяет подключать платформу к действующим системам. 
АБИС нового поколения, закрывающая потребности современного сервиса для читателя. 
Бизнес-модель: лицензии, подписка, внедрение.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

В России 81+ тыс. публичных, корпоративных, школьных библиотек и библиотек вузов.  
TAM ₽ 5 млрд /год, SOM ₽ 0,5 млрд к 2030 году. Оценка bottom-up. Дополнительный рынок – 
архивы корпораций и госструктур, требующие инвентаризации и цифровизации. 

РЫНОК

••Опытная эксплуатация ИНИОН РАН (Москва), Библиотека РАН (Санкт-Петербург),  
НГОНБ (Новосибирск). Обрабатываем фонды свыше 10 млн изданий; 
••Внедрения в бюджетах на 2027 год; 
••Резидент Академпарка, положительная экспертиза «Сколково», поддержка ФСИ, 
соглашение с Центром искусственного интеллекта НГУ;
••Готовятся заявки на патент и регистрацию платформы в реестре отечественного ПО.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

7 специалистов. Разработчики, аналитики, NLP-инженеры. Руководитель разработки – к.т.н. 
Ключевые участники команды работают вместе больше 15 лет и создавали федеральные ИТ-
системы для «Россетей», Минэнерго и «Газпрома».

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 40 млн

Видеонавигатор

ООО «РЕД ЛАБС» 
г. Новосибирск 
Никулин Андрей Викторович
+7 961 846 48 23
wwqof.tb.ru/redlabs
red–labs@yandex.ru

В РФ около 218 тыс. слепых или людей с тяжелыми нарушениями зрения. Белая трость слепа 
к препятствиям на уровне головы и ямам, зарубежные ИИ-решения требуют интернета, а 
отечественные радары стоят от ₽ 170 тыс. Наше решение — автономный софт (Edge ИИ) для 
смартфона, распознающий опасности до 5 м и информирующий звуком/вибрацией (задержка 
меньше 250 мс). Преимущества:

••Стоимость устройства (~ ₽ 60 тыс.) в 2,5 раза ниже существующих аппаратных радаров; 
••100% независимость от облака и покрытия сети (не отключается в лифтах или метро); 
••Детекция 30+ классов объектов до 5 метров с высокой точностью (≥80% для опасных 
объектов); 
••Динамическая приоритизация угроз (предупреждает в первую очередь о самом важном: 
открытых люках, лестницах). 

Бизнес-модель: лицензии, госзакупки (ТСР), подписки.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок ТСР РФ (ТАМ) — ₽ 116 млрд к 2025 г. Целевой сегмент (SAM) — ₽ 58 млрд. 
Цель (SOM) — 10% рынка или 20 000 пользователей к 2030 г. 
Потребители: незрячие, соцучреждения, B2B партнеры. 
Конкуренты (Lookout, Робин) уступают в автономности или цене. 

РЫНОК

••2024 — Создано ООО. Разработан прототип;
••2025 — Создан MVP;
••2026 — Прошли пилоты с пользователями ВОС; 
••2027 — Масштабные тесты 100+ чел., сертификация Росздравнадзора, выход на госзакупки 
и экспорт.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 специалистов. Никулин А. — СЕО к.т.н., 15+ лет управления проектами.  
В команде профильные алгоритмисты, ML/embedded инженеры и реабилитологи, эксперт ИИ 
(д.т.н.). 

КОМАНДА
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Зелёная Аналитика

Объем инвестиций: ₽ 20 млн 

ООО «Диджитал Ресерч»
г. Новосибирск
Моргачева Александра Игоревна
+7 903 934 80 98
rndigital.ru
morgacheva.ai@dclouds.ru

Облачная платформа интеллектуального анализа зелёных насаждений по данным лидарной и 
мультиспектральной съёмки с беспилотных воздушных судов.
Проблема: лесоустройство 84% лесного фонда РФ старше 10 лет, в Сибири — 93% (СП 
РФ, 2020). Наземная таксация — 5000 га за 4 мес., ошибки >10% ведут к штрафам. ПО для 
комплексной обработки данных аэрофотосъемки в РФ нет. «Зелёная Аналитика» — облачная 
SaaS-платформа. Клиент загружает данные съемки лидаром и мультиспектральной камерой,  
за ≤72 ч получает подеревный отчёт по 2000 га: порода (F1 = 82%), запас (90,9%), биомасса, 
углерод. 
Ценность: сокращение работ с 4 мес до 72 ч, уменьшение стоимости работ до 1,8х. 
Бизнес-модель: подписка.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM (таксация + городские зеленые насаждения + ЛЭП РФ) — ₽ 9–13 млрд/год. SAM — ₽ 1,5–4 
млрд /год. 
Клиенты: лесозаготовители (топ-20 контролируют 72 млн га), операторы линейных объектов, 
углеродные проекты. 
Конкуренты — «Арборитм», ПК «Бор» — без биомассы и углерода.

РЫНОК

••TRL 5. Обработано 6000+ га в 3 регионах. Грант ФСИ Старт-1 выполнен; Старт-2 (₽ 10 млн) — 
на рассмотрении;
••Патент РФ №2828596, свидетельство ПО №2025685375;
••Партнёр по аэросъёмке — АФС Лидер. 4 письма поддержки.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 специалистов.  4+ года вместе. Ситников А. — директор, ex-B2B-маркетплейс «Платферрум»; 
Хрущев С. — к.ф.-м.н., НГУ; Моргачева А. — ML/CV 9+ лет; Исмайылова Ю. — к.э.н.;  
Овсянников В. — Fullstack, ex-Рослесинфорг; Конюхов Г. — MLOps.

КОМАНДА
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Сократик

Объем инвестиций: ₽ 5 млн

ООО «ЦИВИКАД» 
г. Новосибирск 
Воинов Максим Александрович
+7 913 723 32 79
civicad.ru/
civicad.ru/sokratik
max@voinov.info

«Сократик» — игровой ИИ-бот для подготовки к ЕГЭ/ОГЭ по истории. Он ведет ученика 
через майевтический диалог: не дает готовый ответ, а задает вопросы под текущий уровень 
понимания. Основа — мультиагентная RAG–система на LLM и fuzzy logic: Сократ ведет диалог, 
Ломоносов дает проверяемый контекст, Конфуций контролирует процесс, R2D2 оценивает 
прогресс.
Повышение результативности опирается на подтвержденные образовательные механизмы: 
retrieval practice, spaced repetition, formative assessment и intelligent tutoring systems.
Бизнес-модель: подписки.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Целевой рынок — около 170 тыс. учеников в год в рамках подготовки к ОГЭ/ЕГЭ по истории. 
TAM при подписке ₽ 10 тыс. /год — ₽ 1,7 млрд; SAM — 51 тыс. учеников / ₽ 510 млн; SOM на 3 
года — 2 тыс. учеников / ₽ 20 млн в год. 
Клиенты: школьники 9–11 классов, родители, учителя и репетиторы.

РЫНОК

••Задел: ООО «ЦИВИКАД» работает с 2022 года; 
••Грант ФСИ «Студенческий Стартап» ₽ 1 млн;
••Созданы CiviCMS и CiviGame, есть регистрация ПО CiviCMS; 
••2025 – получен грант “Старт-1” ₽ 5 млн. Проведен эксперимент с LLM-майевтикой, получена 
обратная связь педагогов, куплен домен СОКРАТИК.РФ. Собрано ядро технологии.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Воинов М. — руководитель и директор ООО «ЦИВИКАД»; Воинов А. — архитектор/техдиректор; 
разработчики Python/PHP/JS/Drupal; Желтухина М. и эксперты ПГУ — образовательный продукт; 
есть юрист по ИС и лицензированию. Команда сочетает предпринимательский, технический и 
педагогический опыт.

КОМАНДА
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ЛТР

ООО «ЛТР» 
г. Новосибирск 
Десюкевич Павел Юрьевич
 +7 913 061 13 69
ltr–nsk.ru
pavel.d@ltr–nsk.ru

Настольная лабораторная центрифуга для разделения биологических и химических жидкостей.
70%+ лабораторных центрифуг в России – импортные; после 2022 поставки нестабильны, 
сервис отсутствует.
Разрабатывается настольная лабораторная центрифуга и универсальный модуль управления 
(УМУ) на STM32. УМУ адаптируется для термостатов, амплификаторов и др., что позволит 
снизить стоимость новых разработок. Центрифуга: 12–15 тыс. об/мин, до 19 100×g, 16 проб, 
<30×30×30 см, <8 кг, ГОСТ IEC 61010–2–020. Цена ₽ 120–150 тыс. — на 30–75% дешевле 
импортных аналогов (₽ 175–575 тыс.) + российский сервис.
Бизнес-модель: продажа оборудования, техническое сопровождение.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Bottom–up: ~₽ 1 024 млн (7 187 потенциальных покупателей). 
Медицинские лаборатории – ₽ 692 млн, НИИ/вузы – ₽ 268 млн. 
Рост за счёт импортозамещения. Госзакупки по 44–ФЗ / 223–ФЗ. 
Конкуренты: Eppendorf MiniSpin (₽ 273 тыс.), BioSan MicroSpin (₽ 176 тыс.), DLab D3024  
(₽ 136 тыс.) – все зарубежные.

РЫНОК

••Этап 1 гранта СТАРТ–1 ФСИ (₽ 5 млн) выполнен. Два макетных узла собраны и испытаны 
под управлением УМУ. Исходный код УМУ (программа для ЭВМ) зарегистрирован в ФИПС. 
Переговоры с ИХБФМ СО РАН, Инвитро. 
••Q3 2026 – испытания прототипа; 
••2027 – испытания итоговых образцов продукта и возможно, пилотные продажи; 
••2028 – начало серийного производства.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 специалистов. Десюкевич П. – руководитель (ИХБФМ, ИЦиГ, ИМКБ СО РАН; программист); 
Десюкевич К. – конструктор (РКК «Энергия», 5 лет); Уткин Я. – директор по развитию; 
Инженеры–программисты: Бережнев Е. (ГНЦ «Вектор»), Патрин Г., Челондаев В.

КОМАНДА

Объем инвестиций: ₽ 10–15 млн
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Юниворк

Объем инвестиций: ₽ 8 млн

ООО «Юниворк» 
г. Новосибирск 
Лобов Лев Алексеевич
 +7 913 981 16 25
uniwork.cc
 ceo@enterteam.ru 

Юниворк – платформа возможностей для молодых. Объединяет работодателей, университеты 
и молодых специалистов на единой цифровой площадке, создавая понятный путь от учебы к 
первой работе.

••Студентам и выпускникам: возможности для старта карьеры: вакансии, стажировки, 
практики, события, скидки, стипендии, курсы, менторы.
••Компаниям: прямой доступ к аудитории молодых специалистов, чтобы находить таланты 
раньше остальных и развивать молодежный HR-бренд.
••Карьерным центрам: аналитика и карьерный мониторинг, чтобы повышать 
конкурентоспособность и репутацию университета.

Официальный карьерный партнер университетов Сибири.
Бизнес-модель: B2B SaaS – подписка для работодателей.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок онлайн–рекрутинга молодых специалистов в РФ: TAM – ₽ 20 B; SAM – ₽ 6,3 B;  
SOM (3 года) – ₽ 270 М.

РЫНОК

••Запуск MVP – NSUJobs.ru (2024–2025): 3 500 пользователей (>50% аудитории НГУ); 110 
клиентов и 450 трудоустройств; выручка ₽ 500 тыс.;
••Выпуск первой версии продукта – Uniwork.cc (2026): ребрендинг, готовая техническая 
платформа; 10 вузов Сибири и 40 клиентов.
••Участие в пре-акселераторе ФРИИ: масштабирование на 92 ВУЗа в России; исследование 
клиентов; первые продажи по подписочной модели.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Лобов Л. – Продукт и продажи (5+ лет опыта). Сомова О. – Партнеры (2+ лет опыта).  
Тарская А. – Медиа и дизайн (5+ лет опыта).

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 60 млн

Эмулятор L2L7

ООО «ЭЦС» 
г. Новосибирск	  
Андреев Дмитрий Андреевич
 +7 495 001 10 40
l2l7.ru
info@l2l7.ru

L2L7 — российский эмулятор цифровых сетей (аналог EVE–NG/GNS3): моделирование 
мультивендорной ИТ-инфраструктуры (сети, ОС, СЗИ) через веб, без физических стендов. 
Проблема: тестирование изменений и обучение требуют дорогих стендов, а зарубежные 
эмуляторы не всегда могут удовлетворить потребности. 
Преимущества: кластер без ограничения серверов (EVE-NG — до 8), гибкие роли, бессрочные 
лицензии, удобный интерфейс. 
Бизнес-модель: лицензии, техподдержка.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок ПО серверной виртуализации РФ: ~$ 185 млн (2025); ~$ 600 млн к 2030, рост >20%/год. 
TAM продукта — ₽ 15,75 млрд, SAM — ₽ 585 млн; целевая доля ~1%–3%. 
Потребители: ~1200 организаций — крупные компании (>1500 чел.), ритейл (X5, Ozon), ИТ–
интеграторы, вузы. 
Конкуренты: EVE–NG, GNS3, PNETlab; российских аналогов нет.

РЫНОК

••2025 – регистрация ООО и грант Фонда содействия инновациям ₽ 5 млн;
••Выполнен этап 1 НИОКР (MVP): рефакторинг для организации чистой архитектуры, 
уведомления о состоянии ВМ, очистка серверов, «именные сети», ролевая модель ReBAC, 
ядро лицензирования;
••2026 -  завершение НИОКР и MVP, пилоты в вузах, статус МТК, первые продажи. 
••2026 – кодовая база превышает 400 тыс строк.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

3 специалиста. Основатель, с начала 2019 года официальный представитель EVE-NG Ltd на все 
страны СНГ. В 2015 был опыт руководства стартапом в Сколково. 

КОМАНДА
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ENDOSCAN AI

ООО «Эндоскан Технологии»
г. Новосибирск 
Богуш Александр Владимирович
+7 913 069 62 89
www.endoscan–ai.ru
info@endoscan–ai.ru

ENDOSCAN AI — СППВР для анализа полного видеопотока эндоскопии у пациентов с 
воспалительными заболеваниями кишечника (ВЗК). Сейчас оценка активности ВЗК существенно 
зависит от опыта врача и характеризуется высокой межэкспертной вариабельностью. ИИ 
выделяет информативные участки слизистой, рассчитывает активность по шкалам MES и 
UCEIS и формирует стандартизированный отчет; система специализируется на количественной 
оценке активности ВЗК и мониторинге эффективности терапии. 
Решение обеспечивает воспроизводимость оценки, не требует замены эндоскопического 
оборудования; прототип показал точность до 95%. 
Бизнес-модель: SaaS–подписка, лицензирование ПО, в т.ч. развертывание в защищенном 
контуре медорганизации.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM — ₽ 250 млрд, CAGR 25%; SAM — ₽ 4 млрд, SOM — ₽ 400 млн.
ЦА: клиники, эндоскопические центры, медвузы, исследовательские организации и 
фармкомпании.

РЫНОК

••TRL 5, завершен проект ФСИ «Старт», испытан прототип, зарегистрирована программа 
для ЭВМ «Эндоскан», проведена апробация на клинических данных. Партнер апробации — 
Первый МГМУ им. И.М. Сеченова; 
••Участник Сколково и МТК;
••План: 2026–2027 — клиническая валидация и пилоты; 2027–2028 — регистрация МИ и старт 
продаж.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Богуш А. — CEO, 20+ лет в наукоемком ПО, медтехе и ИИ; Черемисин А.— технический 
руководитель и архитектор платформы; Тулина И., к.м.н. — клинический эксперт. Команда 
объединяет ИИ, CV, разработку ПО и клиническую эндоскопию.

КОМАНДА

Объем инвестиций: ₽ 75 млн
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Объем инвестиций: ₽ 75 млн

Control Manager

ООО «Рит Автомейшен» 
+7 383 233 71 73
www.rit–it.com
info@rit–it.com

Универсальная платформа мониторинга промышленного оборудования.
Проблема: фрагментированные системы мониторинга, каждый тип оборудования — отдельное 
решение. Аналоги до ₽ 80 млн, внедрение 6–12 мес, нет облака. Control Manager — единая 
облачная SaaS–платформа для мониторинга оборудования в реальном времени. AI–first: 
предиктивная аналитика, автонастройка порогов, −60% ложных срабатываний.
Внедрение 2–4 нед (в 3–5× быстрее), стоимость в 3–4× ниже, ROI 6 мес, маржа 76,5%.  
Доступность 99,9%, 100+ тегов/сек, отклик ≤ 1 сек.
Бизнес-модель: SaaS–подписка на станок (20 000 ₽/год), подключение (₽ 50 тыс.), лицензия.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM — Industrial IoT РФ: ₽ 225 млрд, CAGR 11,85%. ЦА: ~10–15 тыс. предприятий (50+ чел):  
горнодобыча, энергетика, деревообработка. SAM — ₽ 22,5 млрд. SOM — ₽ 870 млн (за 3 года).
Конкуренты: Ignition, PTC ThingWorx, Siemens MindSphere (~80 млн ₽, 6–12 мес). РФ–решения 
фрагментированы, без облака и ML.

РЫНОК

••Продукт внедрён и работает на 5+ объектах: Барзасская, Междуреченская, Щедрухинская, 
Матюшенская, Коксовая обогатительные фабрики;
••5+ объектов (обогатительные фабрики), пилот ДСК Рудпром (Норильск, осень 2026); 
••Прогноз (2026–2028): 30–100–200 станков, выручка ₽ 8,7–27,5–53 млн; 
••Инвестиции ₽ 3 млн, ROI 2 271%;
••Milestones 2026: Q2–Q3 — ML–аналитика; Q3–Q4 — MES/SCADA; Q4 — AI-видеоаналитика.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

20+ специалистов. 7+ лет в промышленной автоматизации. 6 инженеров.
Экспертиза: Industrial IoT, OPC/OPC-UA, машинное обучение, тепловизия, системы безопасности, 
интеграция с Ростехнадзором. Собственный R&D-отдел: backend, frontend, ML, DevOps.

КОМАНДА
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VA Technologies

Объем инвестиций: ₽ 50 млн

ООО «ДИПСАУНД» 
г. Новосибирск 
Ирков Алексей Николаевич
 +7 913 932 33 77
www.va–technologies.ru 
partners@va–technologies.ru

Проблема: все производители БПЛА сталкиваются с тем, что спутниковая навигация может 
быть заглушена, подменена или недоступна. 
Решение: ПО для автономной навигации для БПЛА, позволяющее дрону определять свое 
местоположение и выполнять миссию без внешней связи и GPS.
Ключевые возможности: 

••Точность позиционирования 99% с отклонением не более 100 м;
••Не накапливает ошибку на любой дистанции полета;
••Работает на недорогих бортовых компьютерах;
••Интегрируется во все существующие типы БПЛА;
••Устойчива к изменениям местности. Не требует актуальных карт.

Бизнес-модель: продажа ПО.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Объем рынка: Один из самых быстрорастущих рынков. Мировой рынок военных БПЛА 
оценивается примерно в $28 млрд в 2025 году и может вырасти до $109 млрд к 2031 году, со 
среднегодовым темпом роста около 25,7%.
Целевая аудитория: производители БПЛА и интеграторы беспилотных систем, работающие с 
оборонными, специальными, промышленными заказчиками. 

РЫНОК

••2025 – старт проекта;
••2026 – тестирование MVP с заказчиком; коммерческое внедрение.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

7 лет опыта в разработке ИИ; 20+ нейронных сетей; 
Создан ТОП-1 алгоритм, на статью о котором ссылались Facebook Research и Alibaba Group.

КОМАНДА
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М–Геномика

Объем инвестиций: ₽ 75 млн

ООО «М–Геномика»
г. Новосибирск 
Чуйко Эдуард Александрович
m–genomica@yandex.ru 
+7 988 036 14 41

Создание генетически улучшенных пород свиней, устойчивых к вирусу РРСС.
Вирус РРСС уносит до 12% поголовья свиней в год. Падеж, снижение продуктивности, затраты 
на ветеринарию влекут общие потери отрасли до 32%. Сегодня вакцинация, биобезопасность, 
импортная генетика не обеспечивают полной защиты или требуют замены ценных линий. 
Решение: генетически устойчивые к РРСС свиньи с сохранением генетики заказчика. 
Бизнес-модель: контрактная разработка, получение и поставка генетически улучшенных 
животных, эмбрионов и семени. 

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок племенного материала РФ – ₽ 15–30 млрд; рост 3–5%/год.  
Долгосрочный потенциал – 20–30% рынка (выручка ₽ 5–8 млрд/год).
Прямые отечественные конкуренты отсутствуют. ЦА – крупные свиноводческие холдинги, 
племенные предприятия, крупнейшие производители свинины: «Мираторг», «Русагро», «Таврос», 
«Сибагро» и другие лидеры рынка.

РЫНОК

••Разработаны и валидированы протоколы мирового уровня: впервые в РФ получены 
эмбрионы свиньи in vivo с рождением потомства, эффективность получения 
бластоцист достигла 94%, трансгенеза – 60% на рожденное животное, что 
соответствует мировому уровню; 
••Следующие этапы: создание устойчивых к РРСС животных, подтверждение фенотипа, 
масштабирование и первые коммерческие проекты.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

6 специалистов: специалисты по эмбриологии, геномному редактированию и генетике с 
опытом реализации технологических проектов. 
Чуйко Э. – руководитель, обладает уникальным опытом создания ГМ-животных и работ в 
области экспериментальной эмбриологии. 

КОМАНДА
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Пробиол

Объем инвестиций: ₽ 25 млн

ООО «Новые кормовые решения»  
г. Новосибирск
Игенов Марат Даулетович 
 +7 996 376 54 83
 probiol@yandex.ru

Каждый 6-й диагноз в ветеринарии связан с нарушением микрофлоры, что приводит к:
••снижению конверсии корма и привесов; 
••затратам на лечение;
••полной потере продуктивности;
••выбраковке до 50% стада;
••падежу — до 20% поголовья. 

В среднем на хозяйстве в 500 голов КРС в НСО убытки могут превышать ₽ 2 млн/год.
Решение: корма и кормовые добавки на основе биополимеров с живыми пробиотиками  
(технология «умных капсул»). Бактерии доставляются в кишечник в сохранности >90%:

••снижение падежа и заболеваний ЖКТ у животных и птицы на 15–30%; 
••рост продуктивности на 8–12%.

Бизнес-модель: продажа кормов и кормовых биодобавок для с/х, мелких экзотических 
животных и птиц.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

ТАМ: $ 1 млрд (рост 5%). SOM: $ 1,2–5,4 млн. Нишевая доля — 40% ЦА:
Крупные хозяйства АПК. Зооритейл и маркетплейсы B2C;
Конкуренты — традиционные пробиотические добавки без защитной оболочки;
Отличие — биополимерная капсуляция, обеспечивающая живую доставку бактерий.

РЫНОК

••Уже: 25 товарных позиций на рынке, 6 патентов на рецептуры, научно обоснованная 
эффективность.
••Milestones: Запуск пром. линии, расширение B2C-каналов, проведение дополнительных 
полевых испытаний на крупных хозяйствах с публикацией результатов. 
••Привлечение инвестиций для масштабирования и выхода на новые сегменты.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

5 специалистов. Учёные и практики в области ветеринарной биотехнологии, кормлении, 
микробиологии и физиологии: научные сотрудники исследовательского центра ветеринарной 
биотехнологии; опыт реализации НИОКР, патентования и вывода продуктов на рынок.

КОМАНДА

Флорабиотех 
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Флорабиотех 

Объем инвестиций: ₽ 15 млн

ООО «Флорабиотех» 
г. Новосибирск 
Плотников Кирилл Олегович
 +7 913 904 72 17
 florabiotech@yandex.ru

Диагностические тест–системы для обнаружения фитопатогенов на основе изотермической 
петлевой амплификации (LAMP) (полевая диагностика).
Ежегодные потери урожая сельскохозяйственных культур из–за болезней в РФ – ₽ 16 млрд. 
Недостатки текущих способов определения заболеваний:

••Лабораторный анализ – временные издержки (до 2–х недель);
••Тест–полоски – не обладают достаточной чувствительностью и специфичностью;
••Визуальная оценка – субъективна и запаздывает.

Наше решение: 
••позволяет сократить расходы на химические обработки растений до 20%;
••сохранить от 14% до 35% урожая. 

Бизнес-модель: продажа комплектов реагентов для обнаружения болезней растений методом 
LAMP.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок диагностики для аграрного сектора в РФ – ₽ 3,6 млрд. SOM – ₽ 3 млн/год. ЦА: 
фитосанитарные лаборатории; c/х предприятия; организации, реализующие средства защиты 
растений.
Основные конкуренты: производители ИХА-тест-систем, производители тест-систем LAMP 
(NIPPON GENE, Agdia, ООО ИЦ «ФитоИнженерия»).

РЫНОК

••Разработаны тест–системы для диагностики трёх вирусов томата;
••Испытания в лабораторных и полевых условиях;
••2024–2025 – получение гранта от ФСИ «Старт–взлёт»;
••2026–2027 – первые продажи приборов и реагентов;
••2028 – первая прибыль.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Рябинина В. – руководитель проекта, продвижение продукта; Плотников К. – разработка  
тест-систем, проведение испытаний; Феофанова Н. – разработка тест-систем.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 10 млн 

KOROLKOVA MINERAL HYDROGEL

ООО «Кова Бьюти» 
г. Новосибирск 
Палесский Федор Станиславович
+7 913 002 06 70
mineral-hydrogel.ru
palesskiy@kovamedia.ru

Ионно–активная платформа для профессиональной косметологии. Восстанавливает кожный 
барьер, нарушенный внешними факторами (сухость, УФ, перепады температур, агрессивный 
уход). Обычные средства дают кратковременный эффект.
Продукт создаёт на коже пролонгированную водно–ионную среду за счёт природного 
комплекса ионов (Ca²⁺, Mg²⁺, K⁺, Ag⁺, I⁻, Br⁻) в гелевой матрице без EDTA: увлажнение у 100%, 
снижение эритемы у 80% наблюдений. 
Бизнес-модель: продажи Mineral Hydrogel и последующих продуктов платформы.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок профкосметики РФ — $ 64–77 млн. Рост: базовый рынок косметуслуг (2024) + 11,8%;
Целевой сегмент функциональных гелей — $ 10–15 млн, текущая доля в сегменте — 1,3–2,0%.
ЦА: клиники, специалисты, SPA, санатории, потребители с чувствительной кожей. 
Конкуренты — Geltek, Angiopharm и стандартные гели; прямых аналогов не выявлено.

РЫНОК

••Патент РФ, собственные ТУ и производство, статус МТК, 7,8 тыс. ед. и ₽ 15,9 млн выручки 
(2025); 
••Продажи: Wildberries, Ozon, Яндекс.Маркет, 35 дистрибьюторов; продукт апробирован в 4 
клиниках. 
••Финансирование за свой счет;
••2026–2027: масштабирование, НИОКР, запуск Mg-/Ag-линеек; 
••2028 — выход в аптечный и медицинский сегменты.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Команда: предпринимательская, научная, производственная экспертиза. Королькова  Е.— 
основатель бренда, эксперт по разработке косметики; Палесский Ф. — к.ф.–м.н., руководитель, 
НИОКР; Палесский С. — к.х.н., химик–технолог. 
Есть опыт серийного производства и федеральных продаж.

КОМАНДА
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KOROLKOVA MINERAL HYDROGEL

Объем инвестиций: ₽ 10 млн

NodePoint

ООО «Системы Передачи Данных»
г. Новосибирск
Мешалкин Константин Максимович
+7 982 517 62 52
simt2024@mail.ru

NodePoint — первая отечественная система нерадиоизотопной онконавигации на базе 
магнитной индукции. Трассировщик Ferritex инъецируется в опухоль и мигрирует в сторожевой 
лимфоузел, который хирург находит магнитометром MagPoint на глубине до 5 см. 
Метод безопасен, в 3 раза дешевле импорта и избавляет клиники от радиационных лицензий. 
Бизнес-модель: продажа приборов и регулярные поставки трассировщика Ferritex.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM (мир) — $ 1,3 млрд (системы детекции СЛУ). SAM (РФ) — ₽ 10 млрд. 
Наша цель (SOM) — ₽ 500 млн выручки к 5–му году продаж (с выходом на ₽ 200 млн/год к 2034).

РЫНОК

••Стадия TRL 3. В ИПФ РАН разработан квантовый магнитометр, требующий доработки под 
условия операционной. В ИХБФМ СО РАН отработана технология синтеза частиц магнетита;
••Текущий этап НИОКР (1 год): создание прототипа MagPoint, усовершенствование формулы 
жидкости Ferritex с нанесением стабильного декстранового покрытия и проведение 
доклинических испытаний;
••Следующий этап (2–3 года): регистрация медицинского изделия в Росздравнадзоре.
••Финалист акселератора SechenovTech Сеченовского Университета и программ МИК.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Междисциплинарная команда: физики–разработчики сенсоров (ИПФ РАН), химики наночастиц 
(ИХБФМ СО РАН) и практикующие онкологи. 
Мешалкин К. — руководитель проекта. Фокус команды — коммерциализация и запуск первого 
отечественного медизделия для онконавигации в РФ.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5–10 млн

БИОЛАБМИКС

ООО «БИОЛАБМИКС»
г. Новосибирск
Ставицкая Ольга Николаевна
+7 913 007 74 54
leobeads.ru
nick.dna@yandex.ru

Автоматизированная система дозирования реагентов (АСД серия).
Ручное и полуавтоматическое раскапывание реагентов в пробирки и планшеты ограничивает 
производительность, увеличивает риск ошибки оператора, повышает расход реагента и не 
обеспечивает стабильную воспроизводимость. 
АСД-серия автоматизирует этот процесс: экономия на ФЗП от 50–70%,  
снижение брака на 10–15%, рост пропускной способности лаборатории в 10+ раз.
Бизнес-модель: продажа оборудования, техническое сопровождение.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

ЦА: диагностические центры, НИИ, фармкомпании, биоинженерные лаборатории. Мировой 
рынок — $ 5,9–6,9 млрд, рост 8–10% в год. 
SAM — $ 120–350 млн (мир); $ 8–25 млн (РФ). 
Целевая доля на старте — 0,5–2% от SAM.
Преимущество АСД — узкая специализация под раскапывание реагентов и более низкий 
входной чек (₽ 600 тыс.) против полуавтоматических аналогов (от ₽ 4 млн) и ручных решений.

РЫНОК

••2026 — MVP. Есть опытный образец, определены целевые сегменты и конкуренты, готова 
модель монетизации;
••2027 — дизайн пром. образца; лабораторные испытания, пилоты у потенциальных клиентов;
••2028 — сертификация, старт продаж, подписание дистрибьюторских соглашений;
••2029 — выход на серийное производство, партнерство с дистрибьюторами.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Овечкин Н. — руководитель, инженер–разработчик научного оборудования и лабораторной 
техники. Опыт: ИФА–анализатор Элиза, система ПЦР, предпринимательская и научная 
диагностики LifePad и др.; Овечкина И. — менеджер продаж, 20+ лет в продажах 
медоборудования.
При масштабировании штат будет увеличен.

КОМАНДА
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ВетГеномика

Объем инвестиций: ₽ 10 млн

ООО «ВетГеномика» 
г. Новосибирск 
Лактионов Петр Павлович
+7 383 299 03 21
vetgenomics.ru
info@vetgenomics.ru

Разработка технических решений для молекулярно–генетических исследований животных.
Рынок молекулярно–генетической экспертизы с/х животных испытывает дефицит 
технологичных решений: либо устаревшие методы с низкой производительностью и 
технологичностью результатов, либо зарубежные решения, которые не позволяют получать 
результаты в оптимальные сроки.
Продукт: наборы реагентов для генотипирования животных на наследственные заболевания и 
другие признаки: позволяют ускорять выполнение экспертизы до 300%; результаты обладают 
повышенной надежностью по сравнению с устаревшими методами.
Бизнес-модель: продажа наборов реагентов.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

ТАМ (генетические исследования животных РФ) ~ ₽ 2 млрд, рост ~10%. SAM (генетические 
исследования животных–компаньонов) ~30%. 
ЦА: исследовательские, племенные и геномные лаборатории, специализирующиеся в области 
геномной селекции животных.

РЫНОК

••2018 – старт проекта;
••Более 250 технических решений для исследования наследственных заболеваний и 
фенотипических признаков у животных–компаньонов, лошадей и КРС. 
••Старт 17–1, Старт 20–5 (5 очередь, Биотехнологии), Бизнес-Старт-2025 (очередь 2). 
••2019–2025 – рост выручки с ₽ 0,9 млн до ₽ 35,7 млн.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

15 специалистов, в т.ч. 5 кандидатов биологических наук в области генетики и молекулярной 
биологии, имеющих успешный опыт коммерциализации биотехнологических разработок. 

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 40 млн

Кибербиотех

ООО «Кибербиотех»
г. Новосибирск
Клейменов Данил Игоревич
+7 995 699 99 91
cyberbiotech.ru
cyberbiotech@mail.ru

Для производителей БАДов, косметики, кормов и ферментных продуктов запуск 
биоферментации занимает ≈4–9 мес., стоит ₽ 2–10 млн, требует 3–4 подрядчиков, повышая 
риск невоспроизводимости. 
Мы объединяем НИР, подбор режима на собственной continuous–платформе, получение 
опытного биосырья и техрегламента, обеспечивая сокращение сроков и издержек в 1,5–2 раза, 
повышая воспроизводимость процесса.
Бизнес-модель: продажа услуги.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM биоэкономики РФ к 2030 – ≈$ 7,8 млрд; SAM биоферментации – ≈$ 55 млн;  
SOM 3–5 лет – ≈$ 3 млн. Рост – 10–15% /год. 
Клиенты – biotech, производственные компании.
Конкуренты фрагментированы: НИР, оборудование и внедрение у разных исполнителей.

РЫНОК

••Создан и испытан собственный 5–литровый биоферментер с continuous–режимом. 
Договор с НГУ (индустриальный партнер), биоферментер передан в лабораторию. 
Соглашение с производителем комбикормов, коммерческая НИР (₽ 300 тыс.), портфель 
собственных разработок; 
••Победа в А:СТАРТ, резидентство Академпарка, fast–track Сколково, отбор на РВФ; подана 
заявка на грант СТАРТ; 
••2026 – валидация биоферментера, 2–3 платные НИР и 1 пилот; 
••2027 – запуск лаборатории и 6–8 проектов; 
••2028 – 10–15 проектов/год; 2029–2030 – 20+ проектов/год.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Закрывает коммерцию в биотехе и автоматизации: руководитель – 4+ года в ритейле/
коммерческих проектах; исполнительный партнер – серийный предприниматель, 20 лет опыта. 
Коммерческий блок – экс-комдир Яндекса и 2ГИС, 7 лет в дистрибуции биомедоборудования. 
Наука – к.б.н. и к.х.н., 150+ публикаций/патентов; инженерия – PLC/SCADA, 15+ лет.

КОМАНДА
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ПАУЭРКОР ТЕХНОЛОДЖИ

Объем инвестиций: ₽ 25 млн 

ООО «ПАУЭРКОР ТЕХНОЛОДЖИ»
г. Новосибирск 
Ачкасов Андрей Михайлович	
 +7 923 245 15 01
 achkasovfoundry@gmail.com

Программно–аппаратный комплекс (ПАК) для переработки древесины.
Проблема: кратный рост издержек на кадры, низкая выходность (45–55%).  
Наше решение — автоматизированный углопильный ЧПУ станок с ИИ–алгоритмами раскроя 
и сортировки.
Экономика: выход материала до 65% (до +40% к аналогам) — больше продукции из того же 
сырья. Прибыль до +1 520 ₽/м³ сырья, вывод производства из убытка в прибыль.
Бизнес-модель: продажа ПАК, масштабируемая сервисная модель (обновление расчетного 
ядра ПО по подписке), специализированные диски (расходник).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM: ~₽ 470 млрд /год ($ 5 млрд, 2024), рост 5–6%. SAM: оборудование РФ  ₽ 7,3 млрд/год,  
импорт ~70%. 
Инвестиции ₽ 25 млн — на серийное производство мощностью до 40–50 станков/год. 
План продаж через 2–3 года: 40–50 станков = 120–150 млн ₽ год. 
Доп. потенциал: подписка ПО, расходники, экспорт.

РЫНОК

••2024 — первый испытательный стенд, ~₽ 1 млн собств. инвестиций; регистрация ООО; 
••2025 — резидент Сколково;
••2025–2026 — грант ФСИ «Старт-1», Этап 1 завершён: КД, электросхемы, расчётное ядро ПО, 
детали каркаса образца.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Ачкасов А.— Генеральный директор: общее руководство, координация НИОКР; Бездудний В.— 
Главный инженер–конструктор: 3D–моделирование, разработка КД; Моногов С.— Инженер–
электронщик: системы управления, интерфейс EtherCAT; Андреев Д.— Программист–
разработчик: архитектура ПО, алгоритмы ИИ.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 7–85 млн

Onglass Technology 

ООО «Онгласс Технолоджи» 
г. Новосибирск 
Стрыгина Марина Сергеевна
+7 916 057 08 40
on–glass.ru
kompleks54@yandex.ru

Электрохромное смарт–стекло с регулируемым уровнем затемнения с настраиваемой 
прозрачностью для трех направлений: архитектура, автомобили и авиация. Единственный 
серийный производитель в РФ:

••энергопотребление меньше аналогов в 80 раз (0,1 Вт/м²);
••широкий диапазон использования –30°С до +65°С;
••дешевле американских аналогов в три раза.

Бизнес-модель: продажа продукта.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок смарт–стекла (мир, 2025) – $ 1,36 млрд. Прогноз (2033) – $ 3,22 млрд; CAGR ~ 
11,37%. Факторы роста: энергоэффективные решения в строительстве, новые применения в 
автомобильной промышленности, интеграция с системами умного дома для автоматизации. 
ЦА – владельцы элитной жилой недвижимости, строительные компании, производители 
стеклопакетов, потенциальные партнеры.

РЫНОК

••2017–2026 — Запуск производства автомобильных стекол. Патент и сертификат. 
Регистрация торговой марки. Развитие дилерской сети продаж по РФ. Рост выручки 
2017–2024 с ₽ 3 млн до ₽ 55 млн; 
••2021–2024 — Прототипы архитектурных стекол, практические испытания; 
••2025 — Резидент Сколково. Грант ФСИ. Рост выручки до ₽ 104 млн;
••2026 — Развитие партнерской сети по архитектурному стеклу;
••2027 — Открытие нового производства архитектурного стекла в Москве.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

32 специалиста. 
Липов А. – директор, серийный предприниматель, соучредитель трех компаний; Гаврилов В. – 
соучредитель, автор 40 научных публикаций, 30 патентов. 
Команда успешно разрабатывает и внедряет в производство новые технологии и разработки. 
Сотрудничаем с университетами Новосибирска и Томска.

КОМАНДА
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ORTIS

Объем инвестиций: ₽ 30 млн 

ООО «СИА»
г. Новосибирск
Захаров Роман Сергеевич
 +7 913 773 01 80
ff_nsu@mail.ru

На удаленных объектах нет или глушится GSM. Сейчас используют VSAT, накопление на флешку 
или Iridium. Решение – компактный терминал с передачей данных в реальном времени.
Трафик в 2 раза дешевле VSAT и Iridium, энергопотребление мкА во сне (годы от батареи), 
доставка пакета 100 байт ≤10 секунд, окупаемость для клиента менее 12 месяцев. 
Ключевое: экономия на выездах и простоях и контроль там, где нет связи. 
Бизнес-модель: терминал «под ключ» (₽ 120 тыс.) + годовая подписка на трафик и API (₽ 120 
тыс/год).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

PAM – $ 20 млрд, TAM (РФ вне GSM) – ₽ 80 млрд, SAM (РФ статика) – ₽ 32 млрд,  
SOM (2 года) – ₽ 120 млн (800 объектов). Рост рынка 15–20%/год.
В2В: операторы фотофиксации, охранные предприятия, энергетики (ЛЭП).
VSAT – дорого, громоздко, Iridium/ORBCOMM – дорого, нет локализации, Wi–Fi–накопление – 
нет онлайна.

РЫНОК

••2024 – старт проекта;
••2025 – полевые испытания у клиента первого прототипа;
••2026 – вторая версия продукта; переговоры с Т2 о первом контракте (их цель – NVMO 
оператор); регистрация ООО, патенты, переговоры с «Газпромом» о первом контракте.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

7 специалистов. Основатели: 1) работал в ABB, Siemens, Росатом, Россети, 2) бизнес-ангел, 
более 10 бизнесов, 3) бизнесмен, эксперт в маркетинге и В2В продажах. 

КОМАНДА
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АРКЕН

Объем инвестиций: ₽ 30 млн

ООО «АРХИТЕКТУРАЭРГОНОМИКАНЕЙРОСЕТИ»
г. Новосибирск 
Сукис Никита Александрович
+7 913 713 95 51
n.sukis.student@gmail.com
 

Производители домов теряют клиентов из-за отсутствия персонализации: 55% хотят 
индивидуальный проект, 25% отказываются от типового, т.к. нельзя внести правки. Сейчас это 
решают доработкой каталогов — долго и сложно.
AРКЕН — приложение с нейросетью, которая генерирует несколько планировок под потребности 
клиента и условия стройки, сразу показывает ТЭП и стоимость. Индивидуальный проект вместо 
2 недель согласования — за 15 минут. B2B SaaS c поминутной оплатой за генерации и виджетом 
на сайте для интеграции в продажи.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок: строительство индивидуальных жилых домов. В 2025 году 59% ввода жилья пришлось 
на ИЖД. Доля домов из готовых элементов составляет 6% и, по оценкам Ассоциации развития 
модульного строительства, может вырасти до 30% к 2030 году (TAM – $ 7,02 млрд.). 
Целевой сегмент: производители одноэтажных каркасных домов из готовых элементов. 
Потенциальная клиентская база – 150 компаний в РФ (SAM – $ 2,1 млрд).

РЫНОК

••Победа в конкурсе «Студенческий стартап»; 
••Резиденты бизнес-инкубатора Академпарка;
••Разработан прототип продукта.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Сукис Н.– архитектор: 5 лет опыта в сфере архитектуры; Побежимов Е. – технический лидер: 
5 лет опыта разработки приложений; Степанова Е. – ML-специалист: 3 года опыта разработки 
моделей нейросетей.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 млн 

Видеосфера 

ООО «ВИДЕОСФЕРА–Ф»
г. Новосибирск
Хочибоев Фарзин Бурхониддинович
 +7 913 745 46 26 
farzinhochiboev.rf@yandex.ru

Платформа по автоматизации видеопродакшена. 
Продакшен видеоконтента для МСБ обходится от ₽ 100 тыс. за ролик при сроке 2–8 недель. 
Онлайн–конструкторы дёшевы, но не дают уровня кастомизации под бренд. Фрилансеры — 
риски срыва сроков.
«Видеосфера» — SaaS-платформа с библиотекой кастомизируемых шаблонов и AI–генерацией 
сценариев. Менеджер принимает бриф, AI формирует сценарий, платформа рендерит ролик. 
Результат: стоимость ролика ₽ 15–50 тыс., срок 2–5 дней. 
Бизнес-модель: разовые B2B–заказы (₽ 15–50 тыс. /ролик) и абонентские пакеты  
(₽ 20–80 тыс./мес.).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок интернет–рекламы (РФ) — $ 13,7 млрд (2024, рост 53% г/г). Целевой сегмент — видео для 
МСБ —$ 150–200 млн, рост ~30% г/г. Целевая доля к 2027 г. — 0,05–0,1% (500–1000 клиентов). 
ЦА: МСБ, стартапы, маркетинговые агентства — нуждаются в 2–10 роликах в месяц, бюджет ₽ 
15 000–80 000 /мес., приоритет — скорость и цена.
Конкуренты: студии (дорого, долго), фрилансеры (риски), конструкторы (нет кастомизации под 
бренд). Прямых российских AI-платформ для B2B–видеопродакшена нет.

РЫНОК

••2025 — грант ₽ 1 млн (Фонд содействия инновациям, «Студенческий стартап»);  
регистрация ООО; 
••2026 — backend MVP: API, модели данных, AI–интеграция (YandexGPT);
••В разработке: frontend, шаблоны; 
••Цель — запуск MVP и первые 3–5 платящих клиентов к 10.2026.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Хочибоев Ф. — основатель и директор: 2 года видеомонтажа (Premiere, After Effects), опыт 
рекламных роликов для бизнеса, веб-дизайн. Студент НГУЭУ, 3 курс. В команде — специалисты 
по backend/frontend и маркетингу.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 2 млн 

Светлячок

г. Новосибирск
Готовцева Маргарита Михайловна
 +7 913 796 83 82
svetlyachok.ras@mail.ru

Мобильное приложение для адаптации детей с РАС.
Обучающие мультфильмы с интерактивной отработкой навыков и ИИ–аналитикой для детей 
с РАС. Дети не останавливаются в процессе обучения и не фиксируются на ошибках, родители 
получают понятную аналитику прогресса, специалисты получают данные для коррекции 
программы без личного присутствия.
Бизнес-модель: подписка.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM ₽ 860,9 млн/год (РФ, ~1995 центров), SAM ₽ 71,2 млн /год (Новосибирская область, 165 
центров), SOM ₽ 17 млн /год (2 года, 20 центров, ~800 детей). 
Фактор роста: рост диагностики РАС в РФ 2021–2023 — 200%. 
ЦА — родители детей с РАС и коррекционные центры–дистрибьюторы.

РЫНОК

••Разработан каркас приложения, сформирована методическая база с экспертом, проведены 
интервью с родителями и специалистами; 
••Команда сформирована, получена поддержка государственной организации; 
••Достигнуты предварительные договорённости с коррекционными центрами 
Новосибирской области для тестирования.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Готовцева М. – UX/UI-дизайнер; Пигаричева А. – маркетолог; Монастырева Т. – продукт-
менеджер; Иванов Д. – ведущий разработчик;
Партнёры – МБУ «Городской центр социальной помощи семье и детям», МКУ «Агентство 
развития социальной политики города Новосибирска».

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 5 млн  

Террафлора

ООО «Террафлора» 
г. Новосибирск
Нотова Алиса Алексеевна
+7 913 008 33 14
terraflora.freetato.ru
alisa.notova@gmail.com

Проблема: гибель декоративных растений на объектах ландшафтного дизайна через 1–2 сезона 
из–за несовместимости агротехнических требований видов с реальными условиями участка.
Затраты на исправление ошибок – до 50% сметы, ежегодные убытки отрасли > ₽ 20 млрд, >30 
судебных разбирательств в год.
Решение: интеллектуальный сервис проектирования ландшафтного дизайна с автоподбором 
растений и VR–визуализацией. 
Преимущества: 

••Стоимость в 3–5 раз дешевле традиционных студий;
••Ускорение согласования проекта до 1–2 дней, снижение затрат на 30–40%;

Бизнес-модель: B2B, B2C, комиссия от питомников 10%.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – ₽ 175 млрд; SAM – ₽ 7,1 млрд; SOM – ₽ 1,4 млрд. 
ЦА: средний класс, инвестирующий в благоустройство.

РЫНОК

••Грант «Студенческий стартап» – ₽ 1 млн;
••MVP веб–конструктора, БД растений (3200+ видов), алгоритм подбора растений;
••Маркетинг: Авито, Яндекс.Директ;
••Есть теплые клиенты и договоренности;
••2027 – выход на рынок СНГ.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Нотова А. — руководитель (IT–проекты, стратегия, инвесторы); Полипович А. — 
агроном (подбор растений по климату, почвам, совместимости, агротехника); 
Шитова А. — ландшафтный дизайнер (проектирование, VR/AR-визуализация,  
дизайн «под ключ»); Стрелецкая С. — менеджер по продажам (B2B/B2C, работа с партнёрами).

КОМАНДА
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EmoteBand

Объем инвестиций: ₽ 3 млн

ООО «ПОДРУЛИВАЕМ»
г. Новосибирск 
Волынкин Егор Михайлович
+7 923 711 45 58
vs-smartband.ru 
nemnogo.igroman@mail.ru

EmoteBand помогает людям с трудностями в распознавании эмоций, например, при 
алекситимии или расстройстве аутистического спектра, что мешает социализации и 
затрудняет трудоустройство. Продукт: браслет с датчиками КГР и ВСР, серверный ML-
алгоритм и мобильное приложение. Браслет снимает физиологические сигналы, алгоритм 
определяет эмоцию, приложение показывает результат в реальном времени специалисту, 
который работает с человеком и его проблемами. Это способствует социализации и повышает 
производительность труда.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок (РФ, к 2028): TAM ≈ ₽ 6 млрд — ~310 тыс. детей с РАС (ВОЗ: ~1% от 31 млн детей).  
SAM ≈ ₽ 1,6 млрд — 81 тыс. диагностированных пациентов (Минздрав, 2024). SOM ≈ ₽ 16 млн — 
800 устройств (~1% SAM) через пилотные центры за 2–3 года. 
ЦА: центры и психологи, работающие с алекситимией и РАС.

РЫНОК

••Разработан прототип браслета, собирающий и передающий измеряемые параметры. 
Готово мобильное приложение для регистрации данных. Ведётся сбор и валидация 
датасета для обучения алгоритма;
••Проект реализуется в рамках “Студенческий стартап” ФСИ.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Волынкин Е. — главный разработчик, схемотехник, программист; Синкевич А. — электронщик, 
инженер-конструктор; Бизяев А. — научный руководитель и наставник, 20-летний опыт в 
области конструирования.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 2 млн

GNews Dashboard

г. Новосибирск
Одегов Андрей Александрович
+7 950 303 15 66
vk.ru/gnews

В большинстве школ РФ информация между сотрудниками, учениками и родителями передаётся 
через десятки чатов и бумажки на стендах — медленно и ненадёжно. 
GNews Dashboard — приложение для дисплеев в школах: единый центр объявлений, новостей, 
видео, музыки, дней рождения, расписания и экстренного режима эвакуации, с публикацией 
на экраны и в мессенджеры, которыми уже пользуются ученики и родители. Работает 
децентрализованно; информация обновляется внутри школы без серверов и интернета.
Скорость обмена информацией — в 2+ раза выше. Не требует сложной настройки, уже 
адаптировано для школ.
Бизнес-модель: подписка (приложение для экранов, обновления и техподдержка).

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM — ~$ 1,5 млрд/год; SAM — $ 6,98 млн/год — ОУ России (ВШЭ, 2025);  
SOM — более $ 85 тыс./год к 2028.
Продукт применим и на предприятиях, нуждающихся в оповещении сотрудников.

РЫНОК

••Приложение разработано в 2020 году и продолжает обновляться;
••2022 — проект поддержан Уполномоченным по правам ребёнка и Главой Республики 
Хакасия;
••2024 — поддержан благотворительным фондом «Страна для детей»;
••2026 — прошёл акселерацию в бизнес–ускорителе «А:СТАРТ»;
••Уже работает в 3 школах двух регионов РФ.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Учайкин Д. — руководитель, сотрудничество с органами власти и реклама. Бывший сотрудник 
Аппарата Уполномоченного при Президенте РФ по правам ребёнка, представитель ФДОС при 
УПР РФ.
Одегов А.— заместитель руководителя, главный разработчик.

КОМАНДА
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Histo Vision

Объем инвестиций: ₽ 10 млн

г. Новосибирск 
Тайтова Виктория Владленовна
+7 996 962 85 90
vikataitova@gmail.com

На 2025 г. каждый из 77 000 новых случаев рака молочной железы в РФ требует гистологической 
верификации. Нагрузка на патологоанатомов превышает норму в 5 раз, ожидание пациентами 
результатов в регионах до 14 дней. 
Histo Vision — СППР для патоморфологической диагностики РМЖ, анализирует полноформатные 
WSI–препараты, классифицирует ткань и с объяснимым ИИ подсвечивает значимые зоны. Врач 
видит логику решения. Система ускоряет первичный анализ и дешевле зарубежных аналогов 
в 10–15 раз. 
Бизнес-модель: лицензии (B2B/B2G), исследовательские контракты, API-роялти.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Целевой сегмент — патологоанатомические отделения, онкодиспансеры, частные клиники и 
лаборатории. Объем SAM по РМЖ — ₽ 30–80 млн/год. Прямых аналогов в нише WSI–гистологии 
с объяснимым ИИ в России нет. 

РЫНОК

••Опубликован работающий прототип v1.0 (AUC–ROC 0,99, accuracy 97%).
••2026–2027 — v.1.1, клиническая валидация, выручка ₽ 1,8 млн;
••2027–2029 — v.2.0, новые нозологии, регистрация медицинского изделия, выручка ₽ 12 млн;
••2029–2030 — выручка ₽ 25 млн.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Тайтова В. — разработчик; project manager ООО “Десенчери”;
Цыренжапов Ж. — медицинский эксперт, студент медицинского факультета НГУ.

КОМАНДА
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LithoQB

Объем инвестиций: ₽ 10 млн

г. Новосибирск 
Корчуганов Владислав Дмитриевич
+7 914 132 94 34
lithoqb.ru
korchuganovvd@gmail.com

LithoQB — готовое к пилотам кроссплатформенное ПО для нефтегазовых компаний, ускоряющее 
интерпретацию сейсмики и подготовку геологических решений. Проблема: действующие 
платформы закрывают широкий круг задач, но требуют ручной настройки и не всегда дают 
нужную глубину в специализированных сценариях. 
Потенциал сокращения времени выполнения отдельных интерпретационных процедур за счёт 
ПО LithoQB — до 30%. 
Бизнес-модель: лицензии, внедрение, сервис, обучение.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM: ₽ 1,1–3,4 млрд; SAM: ₽ 70–420 млн; SOM на 2–3 года: ₽ 15–60 млн. Конкуренты: Geoplat AI, 
IP Seismic, Lumina QI, Blueback. 
Клиенты — нефтегазовые компании, геофизический сервис, НИИ и университеты; пользователи 
— интерпретаторы и аналитики.
Барьеры входа: подтверждение надёжности, закупочный цикл и ИТ-интеграция.

РЫНОК

••Готовы интерфейс, ядро и модуль лицензирования. Выполнены сервисные работы с 
группой компаний «Газпром нефть»; задел — 11 публикаций и 3 РИД; 
••План на 12 месяцев: 1–2 промышленных пилота, фиксация экономического эффекта, 
запуск платных лицензий и масштабирование.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

4 специалиста: геофизики, ML–инженеры и программист. 
Корчуганов В. — руководитель, аспирант ГГФ НГУ, 5 лет опыта в нефтегазе. Команда прошла 
INDUSTRIX Практикум.

КОМАНДА
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LogiFiller

Объем инвестиций: ₽ 2 млн

г. Новосибирск 
Сафрошкина Анастасия Игоревна
 +7 913 769 82 73
logifiller.ru 
rererereer587@gmail.com

В логистике ручное заполнение документов вызывает ошибки и потери времени. ERP/TMS не 
автоматизируют ввод данных. LogiFiller автоматически заполняет логистические документы, 
сокращает время обработки в 3–5 раз; снижает количество ошибок на 90%; сокращает затраты 
на 30–50%
Бизнес-модель: B2B SaaS для автоматизации документооборота.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок логистического ПО в РФ – $ 2,8 млрд, рост до 20% в год. Целевой сегмент – более 30 000 
малых и средних логистических компаний. К концу 4 квартала план – 36 компаний с активной 
подпиской.
Конкуренты – ERP/TMS и внутренние решения. Ниша – автоматизация заполнения данных.

РЫНОК

••Разработан MVP, который пилотно тестируется в логистической компании. Подтверждена 
ценность решения и ключевые сценарии.
••Создание основы ПО, возможность автоматического заполнения документов, расширение 
шаблонов документов - до января 2027 г.
••Реализация работы с ЭТрН, расширение видов грузоперевозок, интеграция с 1С и ЭДО до 
июля 2027 г.
••Расширение пилотов, интеграции ERP/TMS, коммерческие контракты, масштабирование.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Сафрошкина А. – работа в экспедиторской компании и организации бизнес-процессов, 
победитель акселераторов А:СТАРТ и Genesis IT&Telecom; Смелянская Д. – ИИ-сервисы анализа 
документов; ИВМ СО РАН (распознавание языков); гос. информационные системы; Черников А. 
– ИИ-сервисы анализа документов; гос. информационные системы.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 15 млн 

Офтальмосим

г. Новосибирск 
Таргонский Владислав Сергеевич
+7 913 393 65 63
tarin.64@mail.ru

Сегодня базовое формирование моторных навыков у офтальмохирургов происходит на 
биологическом материале (глаза свиней) и непосредственно на пациентах: у начинающих 
хирургов риск развития осложнений выше в 3,75 раза, до 40% времени наставника уходит на 
обучение. Пациент рискует здоровьем, а клиники — репутационными и финансовыми потерями.
Решение — программно–аппаратный VR-комплекс для обучения офтальмохирургов. 
Высокоточный специализированный симулятор имитирует условия реальной операционной, 
оснащен высокоточным датчиком силы и глубины воздействия, тактильной обратной связью 
и AI–анализом действий, чего нет у ближайшего немецкого тренажера EyeSi и почти в 2 раза 
дешевле ближайшего аналога. 
Бизнес-модель: продажа комплекса (₽ 15 млн), SaaS–подписка (₽ 1,2 млн/год),  
аренда (₽ 600 тыс./мес), сессия ₽ 7,5 тыс/2ч.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM — ₽ 39 млрд, SAM — ₽ 2,1 млрд, SOM — ₽ 375 млн, CAGR — 13,85%. 
Целевая аудитория: медицинские вузы, НИИ, клиники и симуляционные центры.
Конкуренты: EyeSi и традиционное обучение.

РЫНОК

••2025 — победитель акселератора REACTOR.PRO НГТУ НЭТИ;
••2026 — победитель бизнес–акселератора А:СТАРТ, студенческий стартап, сборка MVP, 
первые тесты;
••2027 — создание прототипа, патентование, Старт–1, первые продажи.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Таргонский В. – CEO, студент-медик, разработка медицинских сценариев;  
Исмаилова Ф. – COO/CFO, студент–медик, операционное управление; Гунько А. – VR-разработчик, 
10 лет в VR-разработке; Фурсова А. — ментор, главный офтальмолог НСО.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 2 млн 

БАДдуэт

г. Новосибирск
Рогатных Виктория Ивановна 
 +7 914 035 75 23
badduet.ngmu.ru
vi.rogatnykh@mail.ru

Ежегодный рост потребления БАДов влечет рост числа заболеваний, связанных с 
бесконтрольностью их потребления и неочевидной совместимостью с лекарственными 
препаратами.
Решение — AI–сервис проверки совместимости БАД и лекарств. Доступ — веб–платформа. 
Результат: нутрициолог экономит до 2 часов на клиенте (проверка за 10 сек), пользователь 
— деньги, не покупая несовместимые БАДы. Главное — снижаем риск болезней (до 20% 
заболеваний печени в мире связаны с приемом БАДов).
Существующие аналоги проверяют только лекарства или отдельные БАДы. Проект объединяет 
проверку совместимости, ИИ–анализ, распознавание по фото и персонализированные 
рекомендации в одной платформе на русском языке.
Бизнес-модель – подписка.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

B2B: TAM — $ 37,7 M; SAM — $ 11М; SOM — $ 1,6 M. 
B2C: TAM — $ 19 M; SAM — $ 5,8 М; SOM — $ 77 К.
Наши конкуренты — Видаль, Drugs, Kiber.
Целевая аудитория — нутрициологи, фармацевтические компании, фитнес-индустрия, 
физические лица.

РЫНОК

••2025 — участие в акселераторе REACTOR.PRO, создан MVP;
••2026 — подана заявка на конкурс «Студенческий стартап»;
••2027 — подача заявки на регистрацию программы для ЭВМ, первые продажи

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Студенты НГМУ: Рогатных В. – заявитель; Довгаль Д., Курант З. – призеры всероссийской 
конференции с международным участием Авиценна 2026.
Богулев Д. – руководитель ИИ–лаборатории НГМУ, создание сайта. 
Внешняя поддержка: кафедра фармакологии НГМУ, наставники акселератора REACTOR.PRO 
(НГТУ НЭТИ).

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 3 млн 

ГрибНика 

г. Новосибирск
Строкова Вероника Игоревна
+7 953 778 76 98
gribnika.tilda.ws
novogribnika@mail.ru

Грибная продукция является стратегическим сырьём для фармацевтики, пищевой индустрии, 
производства БАДов. В Западной Сибири отсутствует локальное производство стерильного 
субстрата для грибоводства.
Наше решение – это:

••снижение стоимости субстрата на 40% за счёт замены дорогих компонентов и логистики;
••низкий уровень отбраковки по заражению <2%;
••прогнозируемая урожайность с блока за счёт оптимизированных формул.

Бизнес-модель: продажа субстратных блоков, наборов для выращивания, мицелия; 
технологическое сопровождение.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM – ₽ 18,8 млрд. SAM – ₽ 3,8 млрд. SOM – ₽ 190 млн. Рост рынка в РФ – 5–7%.
Целевой сегмент: производители грибной продукции Западной Сибири, частные фермы.
Основные альтернативы – поставщики из Центральной России и собственные цеха крупных 
ферм.

РЫНОК

••Запущена R&D лаборатория;
••Содержится коллекция из 20+ коммерческих штаммов;
••85% положительных результатов тестовых партий субстрата;
••2024–2025 – победа в конкурсе «Студенческий стартап». Разработка формул субстратных 
блоков и технологий производства; 
••2026 – запуск линейки микроклиматических систем для выращивания;
••2027 – выход на промышленный объем производства.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Строкова В. – миколог–технолог. Победитель конкурса «Студенческий стартап 2024». Опыт 
работы в лабораториях РФ и КНР.
Кононов С. – инженер–разработчик. Победитель конкурса «Студенческий стартап 2025», 
опыт проектирования климатических систем и автоматизированных решений для АПК.

КОМАНДА
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Сыролёт

Объем инвестиций: ₽ 2 млн

ООО «СЫРОЛЁТ» 
г. Новосибирск 
Мелешенко Валерия Максимовна
+7 906 923 43 29
Lera142ru@gmail.com

Критическая зависимость сыроделов от импортного фермента (Chr. Hansen, DSM). Текущие 
решения: долгие поставки (до 4 мес.), валютные риски, нестабильные животные аналоги РФ.
Решение: Молокосвертывающий фермент для приготовления сычужных сыров на основе 
нетрадиционного для отрасли донорского гена рукокрылого, производимый на дрожжах 
Kluyveromyces lactis. Сырье – молочная сыворотка, дешевый отход молочных заводов:

••Активность в 4,8 раза выше, снижает расход на тонну молока;
••Специфичность выше в 8 раз, исключает горечь;
••Очистка без хроматографии (центрифугирование + ультрафильтрация);

Эффект: снижение себестоимости, исключение брака, стабильная рублёвая цена.
Бизнес-модель: жидкий микробиальный химозин (вегетарианский) в индустриальной таре.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM (мир): ₽ 59,6 млрд/год (CAGR 4,85%); SAM (РФ): ~₽ 540 млн/год (~77 т/год). Импорт – 84,3%; 
SOM (целевой): ₽ 100 млн/год.
ЦА: промышленные и частные сыроварни (B2B, B2C).
Конкуренты: Уход западных лидеров (Chr. Hansen – 45% рынка) создаёт окно; у местных 
животных ферментов проблемы стабильности.

РЫНОК

••Создан высокопродуктивный штамм K. lactis;
••Лабораторный образец с активностью 1500 УЕ/мл (подтверждено);
••Апробация в сыроделии – опытная партия сыра (1,5 мес.) без горечи;
••Подтверждена очистка без хроматографии.
••  Pre–seed: Грант ФСИ 2025 – ₽ 1 млн.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Мелешенко В. – директор, Управление R&D, успешное получение грантов (ФСИ 2025), 
партнерство со стартап–студией НГУ и Академпарком; Щербаков Д. – ведущий эксперт по 
химозину, к.б.н. 20 лет опыта в области рекомбинантных белков. Ключевой партнер – компания 
ООО «Зетген-84».

КОМАНДА
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Ультимафаг

Объем инвестиций: ₽ 2 млн 

г. Новосибирск 
Латарцев Константин Владимирович
+7 951 384 37 57
k.latartsev@g.nsu.ru

Препарат на основе бактериофагов для борьбы с инфекциями, вызванными бактериями вида 
Acinetobacter baumannii. Доля устойчивых к антибиотикам форм ацинетобактера с каждым 
годом растёт. 
Ультимафаг:

••Стоимость – ниже конкурентов в 4–48 раз (в зависимости от производителя);
••Потенциал снижения атрибутивной летальности на 80 п.п. за счёт элиминации 
резистентного возбудителя;
••Сокращение срока пребывания пациента в стационаре на 15–30 дней, в ОРИТ – на ~15 
дней (экономия до ₽ 300 тыс. на пациента).

На рынке РФ отсутствуют фаговые препараты против A. baumannii, что формирует незакрытую 
терапевтическую нишу.
Бизнес-модель: препарат на основе коктейля бактериофагов.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок мировой – $ 0,7–1,3 млрд. Рост 6–9% в год. Рынок РФ – $ 15–46 млн (при курсе ₽ 80). 
Рост 5–10% в год. 
Сегмент ацинетобактера растёт быстрее общего рынка антибиотиков на 2–3 п.п. в силу 
быстрого увеличения резистентности.

РЫНОК

••2026 – запуск проекта. Выделено 4 бактериофага, специфичных к A. baumannii; активно 
проводятся проблемные интервью с работниками стационаров; установлен первичный 
контакт с потенциальным производителем.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Латарцев К. – руководитель, аспирант 1 курса ФЕН НГУ, специалист по молекулярной биологии; 
Пономарёв А. – аспирант 1 курса ФЕН НГУ, специалист по микробиологии и молекулярной 
биологии; работа на Кировской Фармацевтической Фабрике и в Кировском отделении АВВА 
РУС; Федорец В. – аспирант 2 курса ИХБФМ СО РАН, специалист по биоинформатике.

КОМАНДА
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АКПМ

Объем инвестиций: ₽ 10 млн 

г. Новосибирск 
Фишер Александра
+7 983 546 11 52
sashafisher25@gmail.com

Автоматизированный Комплекс Поверки Манометров.
Проблемы: ежегодно поверяется от 10 до 15 млн манометров. Ручная поверка: длительные 
сроки, высокие риски валидности, итог – простой оборудования и риск пропуска брака или 
фиксация ложного брака.
Решение: аппаратно-программный АКПМ (Автоматизированный Комплекс Поверки 
Манометров): автоматика создает давление, цифровые эталоны фиксируют, а ПО формирует 
протокол. АКПМ – готовая экосистема «железо + софт» (нет у зарубежных и ручных аналогов).
Превосходство в автоматизации и цифровизации: сокращение стоимости издержек до 4 раз и 
простоя оборудования до 75%. 
Бизнес-модель: продажа оборудования, лицензирование ПО, ТОиР. 

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

SAM – $ 95 млн (РФ и ЕАЭС), SOM – $ 14,5 млн;
Рост в СНГ 10% (уход западных вендоров и интеграции с госреестрами).
Потребители: промышленный сектор, метрологические лаборатории, ЖКХ и Водоканалы.

РЫНОК

••Проект на стадии идеи. Выполнены подготовительные этапы, подтверждающие 
реализуемость проекта: создана архитектурная схема АКПМ, определена компонентная 
база, разработано ТЗ на аппаратную часть и ПО, проведены интервью с метрологами;
••Подтверждение интереса – договоренности со службами инновационного развития и 
метрологии ОАО РЖД.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

3 специалиста с опытом в сфере создания и масштабирования технологического  
B2B–бизнеса. 
Суммарный профильный опыт участников в разработке и проектировании более 20 лет. 
Есть успешный опыт работы с крупными отраслевыми корпорациями и в выводе на рынок 
импортозамещающих изделий и оборудования.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 2 млн 

Билитех

г. Новосибирск
Куракин Георгий Михайлович
+7 913 305 51 05
kugemi2003@mail.ru

В РФ ежегодно — 730 000+ случаев неонатальной желтухи. Основное лечение — круглосуточная 
фототерапия под лампой. Рынок не имеет домашнего инструмента для контроля эффективности: 
мамы везут ребёнка в клинику или вызывают медсестру с прибором многократно. По custdev, 
главная боль — страх и неуверенность в лечении. Для прокатчиков ламп это даёт 40% досрочных 
возвратов и падение NPS на 50 п.п.
Решение: автоматическая фотолампа с нательным датчиком. Мониторинг 24/7, подсказки, 
расчёт времени терапии. Раннее выявление нормы сокращает избыток лечения на 1–3 
суток, экономия до ₽ 2500 за цикл. Продукт снижает тревожность, переводит маму из 
неопределённости в осознанное соучастие. Для прокатных сервисов — снижение риска 
возврата в 8 раз и уникальное УТП на рынке медтехники. ROI для прокатчика: 29 кейсов — 115% 
за 1 год.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM ₽ 1,8 млрд, SAM ₽ 990 млн, SOM ₽ 70 млн. CAGR 5,4%. 
Потребитель: сервисы проката медтехники, компании и ИП; мамы для амбулаторного лечения 
желтухи детей.

РЫНОК

••Proof–of–concept. TRL 3. 
••2025 – победитель акселератора REACTOR.PRO;
••2026 — победитель акселератора А:СТАРТ;
••2026 — грантополучатель «Студенческий стартап». Выход на рынок в 2029.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Куракин Г. — руководитель проекта и специалист ПЦ; Юрьева Т. — педиатр из «ДокМед Сибирь», 
экспертиза и валидация протоколов. В команде техконсультант, дизайнер, аналитик.

КОМАНДА

Дорожная плитка «Млечный путь»
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Объем инвестиций: ₽ 2 млн

Дорожная плитка «Млечный путь»

г. Новосибирск
Демидова Полина Ильинична
+7 903 076 99 07
polinademidova791@gmail.com

Технологичная плитка «Млечный путь» преобразует энергию шагов в электроэнергию 
для питания встроенных светильников. Накопление энергии осуществляется с помощью 
аккумуляторной сборки на основе литий-ионных элементов формата 18650 (напряжение 3,7–
4,2 В, общая ёмкость около 13 500 мА·ч). Для безопасной зарядки данного блока используется 
контроллер TP4056, обеспечивающий зарядный ток 1 А. Такое решение позволяет ландшафтным 
бюро создавать инновационные проекты без ущерба для экосистемы, а также обеспечивает 
полную автономность в отличие от традиционных источников освещения.
Для сравнения: для организации освещения территории, прокладки инфраструктуры и 
проведения других земляных работ, понадобится от 50 до 120 дней; на уже готовом фундаменте 
– от 1 до 2 дней. Плитка «Млечный путь» укладывается наравне с обычной плиткой в течение 
1 часа.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM: ₽ 47 млрд/год (Общий рынок ландшафтного дизайна России).
SAM: ₽ 4 млрд/год (Рынок умного наружного освещения).
SOM: ₽ 9,9 млн/год (3 проекта в год: 90 плиток. Средняя цена за шт.: ₽ 110 тыс.).
ЦА: B2G: муниципалитеты, центры развития городской среды; B2B: ландшафтные бюро, 
девелоперские компании.

РЫНОК

••Разработка MVP;
••Сбор тестовой аудитории: Проведено 15 CustDev-интервью, на основе выявленных проблем 
определена ЦА;
••Участие в Студенческом Стартапе (номер: СтС–611795), проект вошёл в перечень заявок, 
в отношении которых принято решение о предоставлении гранта по результатам конкурса 
«Студенческий стартап» (очередь 7) при появлении средств для их финансирования.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

3 специалиста: участвовали в программе «Стартап как диплом», акселерационной программе  
ИнфоБиоТех, бизнес-ускорителе «А:СТАРТ».

КОМАНДА
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Модуль+

Объем инвестиций: ₽ 3 млн

г. Новосибирск 
Бем Яков Валентинович
+7 983 138 41 75
yabem2000@gmail.com

Содержание объектов ЖКХ низко автоматизировано, подвержено человеческому фактору, 
кадровому дефициту и текучести, а также дроблению операций, что снижает производительность 
и увеличивает временные и трудовые затраты.
Автономный колёсный робот-уборщик круглый год обслуживает территорию за счёт сменных 
модулей, что ускоряет и удешевляет процесс в 3–5 раз, за счёт замещения 10 штатных единиц 
и совмещения некоторых операций.
Бизнес-модель: продажа, обслуживание, дооснащение и лизинг.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

В 2025 году спрос на роботизированную технику для обслуживания городской среды вырос на 
40%, а предложение – лишь на 10%. Поэтому решение актуально для КП и ЖК, коммерческих и 
промышленных объектов, муниципалитетов.
Цена одного устройства с зарядной станцией: от ₽ 5 млн. 
TAM – ₽ 165,5 млрд; SAM – ₽ 5 млрд; SOM в первые 3 года – ₽ 500 млн.

РЫНОК

••Cформировано ядро команды, выбрана производственно–тестовая площадка, создан 
наглядно-демонстрационный макет, разрабатывается первый прототип на привлечённые и 
собственные средства;
••Проведен CustDev – 80% респондентов проявили интерес к разработке и внедрению, а 
несколько УК готовы к пилотированию проекта.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

3 специалиста имеют опыт разработки роботизированных решений, создания и развития 
технологических стартапов; команда активно развивается и привлекает новых участников. 

КОМАНДА
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SnapTile

Объем инвестиций: ₽ 7 млн

ООО «СНЭПТАИЛ»
г. Новосибирск
Сенчук Данила Григорьевич
+7 993 994 49 46
snaptile@yandex.ru

SnapTile — модульная система отделки стен, состоящая из монтажной сетки 60×60 см и 
декоративных пластиковых панелей 30×30 см. 
В отличие от традиционной отделки, SnapTile не требует выравнивания стен, шпаклевания, 
грунтования, клея, специальных инструментов и технологических пауз на высыхание. Позволяет 
снизить затраты на отделку на 40%. Повреждённая панель заменяется локально без демонтажа 
всей поверхности.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM — $ 39,6 млрд: рынок внутренней отделки РФ, включая отделочные материалы, покрытия 
и профессиональные работы.
SAM — $ 21,7 млрд: сегмент отделочных материалов для внутренней отделки, включая решения 
для самостоятельного ремонта.
SOM — $ 1,83 млн: доля рынка на начальном этапе масштабирования.
Целевые сегменты: B2C – владельцы и арендаторы жилья 25–50 лет со средним и выше 
доходом. B2B – офисы, HoReCa, управляющие компании.
Конкуренты: промышленные производители HPL – Слопласт, Слотекс, Лемарк. Китайские 
стеновые панели на клею, товары-субституты – обои, плитка, декоративная штукатурка.

РЫНОК

••2025 – Разработаны прототипы, получен грант ₽ 1 млн, зарегистрировано юрлицо, продукт 
дорабатывается; 
••План: пилотное производство (2027), масштабирование (2028–2030).

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

5 специалистов в области инженерной разработки, промышленного дизайна, маркетинга и 
SMM. Команда планирует расширяться под задачи масштабирования. Основатель имеет опыт 
реализации собственных предпринимательских проектов и отвечает за развитие продукта.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 20 млн 

Tandem AMR

г. Новосибирск 
Охотников Никита Викторович
 +7 923 135 43 19 
tandem–amr.ru
n.okhotnikov@tandem–amr.ru

При роботизации складов и производств бизнес сталкивается с проблемами, невидимыми в ходе 
пилотных проектов: в проходах скапливаются очереди из роботов, которые не могут разъехаться, 
а для зоны хранения и зарядки нужно выделить большую площадь.
Tandem AMR представляет собой два отдельных модуля шириной по 20 см. Без груза модули 
легко проходят мимо любых препятствий в проходах, что ускоряет логистику на 15%, а также 
занимают на 50% меньше площади при хранении и зарядке, чем традиционный APR. Под грузом 
два модуля синхронизируются и везут паллет как одна единица. Работает в предельно узких 
проходах от 1,2 м без разметки и переоборудования. 
Бизнес-модель: покупка оборудования с возможностью подключения сервисного обслуживания; 
аренда «все включено» с полным техническим сопровождением.

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

TAM $ 390 млн (2024); $ 1,13 млрд к 2033 (IMARC Group).
ЦА: крупные объекты, масштабирующие парк (очереди и потерянная под роботов площадь); 
склады и производства (традиционные роботы неприменимы). 
Целевая доля за 3 года — ₽ 75–100 млн.

РЫНОК

••Изготовлен и протестирован прототип. Победитель А:СТАРТ 2026;
••Сотрудничество с SOLOS, Uniscan и КСЛ. Контакт с Пятёрочкой, Озоном, Асконой;
••2026 — завершение разработки опытного образца;
••2027 — первые пилоты и разработка предсерийного образца;
••2028 — масштабирование парка роботов.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

Охотников Н. — CEO, бывший ведущий разработчик R2Robotics, победитель А:СТАРТ 2026; 
Височан А. — CTO, руководитель лаборатории инженерного конструирования.
В команде опытные разработчики и конструкторы с опытом работы в стартапах.

КОМАНДА
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Объем инвестиций: ₽ 18 млн 

VOLT SWAP

ООО «СИДЖОТЭК» 
г. Новосибирск
Бурманов Семен Александрович
+7 939 823 89 84
burmanov99@bk.ru

Автоматизированная шеринговая станция на 12 слотов для быстрой замены аккумуляторов 
электровелосипедов за 10 секунд. Пользователь через мобильное приложение находит 
ближайшую станцию, сканирует QR-код, получает доступ к ячейке и производит замену 
разряженного аккумулятора на заряженный. Оплата через СБП, удалённый мониторинг через 
дашборд. Решение ликвидирует вынужденные простои курьеров (3–8 часов на зарядку), 
повышая их дневную выручку на 30%. 

ПРОДУКТ/ТЕХНОЛОГИИ

Рынок электромобильности РФ (2024) — $ 2,8 млрд; прогноз 2028 — $7,2 млрд; CAGR 26,7%.
ЦА — 875 тыс. курьеров на электровелосипедах и крупные курьерские парки (в т.ч. Яндекс, 
Самокат, Сбер). 
Прямые аналоги в РФ отсутствуют; зарубежными аналогами являются Gogoro, Swap Energie 
и ZAPTEC со стоимостью решений $ 8–20 тыс., а косвенный конкурент — ночная зарядка и 
использование внешних АКБ.

РЫНОК

••2026 — R&D завершён, 3D–модель готова, подана заявка на грант ФСИ «Старт-1» (₽ 4 млн); 
пилотный запуск 2 станций;
••2027 — подача заявки на грант ФСИ и внедрение телеметрии; серийные B2B-станции; 
масштабирование до 8 станций, выручка ₽ 13,3 млн;
••2028 — масштабирование до 20 станций; выручка ₽ 43,1 млн.
••Финансовые показатели: NPV = ₽ 118,6 тыс., IRR = 26,2%.

ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ & MILESTONES

10 специалистов. 
Бурманов С. — CEO: опыт в области автоматизации и product management (4 года); молодёжный 
министр транспорта НСО; Завьялов М. — CTO, студент НГТУ, кафедра электротранспорта; 
участник А:Старт. 
Команда обслуживания сервисной модели – 10 человек.

КОМАНДА



Новосибирский областной 
инновационный фонд является 
центром инновационного развития 
для всех субъектов инновационной 
деятельности региона: научных 
институтов, образовательных 
организаций, инновационных компаний 
и предпринимателей, управляющих 
компаний технопарков и бизнес–
инкубаторов, иной инновационной 
инфраструктуры и физических лиц, 
создающих инновации.
Фонд реализует региональную политику 
в области развития науки и инноваций по 
принципу «единого окна». 
Фонд – региональный представитель 
Фонда содействия инновациям; 
региональный оператор Агентства по 
технологическому развитию Центра 
поддержки инжиниринга и инноваций.
Он выполняет функции оператора 
Фонда «Сколково»; координационного 
центра Национальной технологической 
инициативы; проектного офиса научно–
образовательного центра мирового 
уровня «Сибирский биотехнологический 
научно–образовательный центр»; 
оператора пространства коллективной 
работы «Точка кипения — Новосибирск».
 
Контакты:
fondnid.ru/ 
vk.com/fondnid 
t.me/fondnid
https://max.ru/id5406130641_gos

РАВИ была основана в 1997 году с целью 
объединения профессионалов индустрии 
венчурных и прямых инвестиций в 
России. Является Ассоциированным 
членом Европейской Ассоциации прямого 
и венчурного инвестирования (EVCA) и 
поддерживает активные контакты со 
всеми зарубежными профессиональными 
Ассоциациями. Деятельность РАВИ 
направлена на содействие становлению 
рынка прямых и венчурных инвестиций в 
России, формированию среды общения 
профессионального сообщества, 
проведению исследований рынка прямых 
инвестиций и венчурного капитала, 
распространению аналитических 
материалов, международных 
корпоративных стандартов, принципов 
бизнес–этики. 
Среди многочисленных проектов 
РАВИ следует отметить проводимые 
ежегодно с 2000 года Российские 
Венчурные Ярмарки, развитие системы 
Региональных Венчурных Ярмарок и 
мероприятий, ориентированных на 
повышение компетенций ведущих 
менеджеров управляющих компаний 
и предпринимателей, установление 
деловых контактов с представителями 
международного сообщества 
профессионалов рынка  
прямых инвестиций.

Контакты:
www.rvca.ru

НОВОСИБИРСКИЙ
ОБЛАСТНОЙ 
ИННОВАЦИОННЫЙ ФОНД

АССОЦИАЦИЯ  
ВЕНЧУРНОГО  
ИНВЕСТИРОВАНИЯ (РАВИ)


